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2.2  前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期股东总数 39,090 
年度报告披露日前第 5 个交

易日末股东总数 
38,488 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 
持股比例

(%) 
持股总数 

持有有限售

条件股份数

量 

质押或冻结的股份数

量 

广州珠江实业集团

有限公司 
国有法人 29.94 141,951,005 

 
质押 66,000,000 

 

广州市人民政府国

有资产监督管理委

员会 

国有法人 4.52 21,427,449 
 

无 
  

马信琪 
境 内 自 然

人 
1.67 7,910,356 

 
无 

  

逄方 
境 内 自 然

人 
0.56 2,667,464 

 
无 

  

柴秀玲 
境 内 自 然

人 
0.55 2,627,758 

 
无 

  

于淑娟 
境 内 自 然

人 
0.55 2,595,288 

 
无 

  

中国中投证券有限

责任公司约定购回

式证券交易专用证

券账户 

其他 0.53 2,491,000 
 

无 
  

邢云庆 
境 内 自 然

人 
0.53 2,489,978 

 
无 

  

胡祖汉 
境 内 自 然

人 
0.46 2,189,013 

 
无 

  

李雹 
境 内 自 然

人 
0.39 1,850,000 

 
无 

  

上述股东关联关系或一致行动

的说明 

公司控股股东广州珠江实业集团有限公司为广州市人民政府国有

资产监督管理委员会直属企业。除此以外，公司未知前十名无限

售其余股东是否存在关联关系或一致行动关系。  

 

2.3  以方框图描述公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

 



广州珠江实业开发股份有限公司 2013 年年度报告摘要 

 3 

三、  管理层讨论与分析 

2013年，房地产宏观调控政策稳定，房地产市场回暖，并呈现了分化趋势。 

第一，政策稳定。房地产行业仍然处于国家宏观调控阶段，国家持续执行“限购、限贷、

限价”的调控政策。围绕“稳增长、调结构、促改革”的目标，国家在政策层面更加注重房

地产市场长效机制的建立健全。 

第二，市场回暖。由于刚性需求释放，房地产市场明显回暖。2013年，全国商品房销售

面积13.06亿平方米，同比增长17.3%；全国商品房销售额8.14万亿元，同比增长26.3%；全

国房地产新开工面积20.12亿平方米，同比增长13.5%；全国房地产开发企业购买土地3.88亿

平方米，同比增长8.8%。 

第三，市场分化。一是一线城市房屋依然供不应求，地价和房价持续创造历史新高，而

三四线城市开始出现一定程度的风险；二是房地产企业的集中程度越来越高，规模超过千亿

的企业越来越多。 

报告期内，公司积极应对房地产市场调控政策和房贷紧缩政策，坚持稳健的经营原则和

灵活的经营策略，全体员工开拓进取、努力拼搏，紧紧围绕公司发展战略规划和年度经营目

标，扎实开展各项经营管理工作，实现了业绩稳定增长。 

 

3.1  公司业绩 

    报告期内，公司实现营业总收入233,705.91万元，同比增长30.04%；实现利润总额

59,842.86万元，同比增长30.28%；实现净利润44,957.12万元，同比增长30.57%；实现每股

收益0.95元；加权平均净资产收益率为27.33%，比上年同期提升0.34个百分点。 

    截至报告期末，公司资产总额526,310.02万元，同比增长46.62%，归属于母公司所有者

权益183,091.31万元，同比增长26.47%，公司资产负债率为63.20%。 

 

3.2  公司各项目情况 

    广州板块： 

（1）广州珠江璟园项目 

    基本情况：项目位于广州市珠江新城珠江公园正南面。定位为可私家收藏的国际大都市

城市名片，CBD别墅级国际人文社区。项目占地面积约2万平方米，总建筑面积约12.9万平

方米。项目推广案名为珠江颐德公馆，分为南区（颐公馆）和北区（德公馆），南区为类别

墅洋房，北区为5幢150米超高层建筑，户型分为平层、底TOWN、错层复式、空中花园复式

及天际别墅等类型。 

报告期内主要情况：珠江璟园项目新增签约住宅面积29,379.18平方米，其中，南区别墅

1150.81平方米，北区高层28,228.37平方米。截止到报告期末，珠江璟园项目尚余未签约销

售住宅面积7109.11平方米。工程进度正在进行竣工验收。 

    （2）广州珠江嘉园项目 

    基本情况：项目位于广州市萝岗永和开发区永和大道和永顺大道
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    基本情况：项目位于广州市东风中路与仓边路交会处西南侧，地处越秀区传统商务区，

临近省、市两级政府，地理位置优越。项目定位为超甲级智能生态写字楼，总用地面积7445

平方米，总建筑面积约5.8万平方米，其中，地上约4.3万平方米，地下1.5万平方米。项目商

业物业预计将视市场情况按一定比例采取租、售结合的经营模式。项目于2012年12月开工建

设。 

    报告期内主要情况：项目工程方面已进展到底板砼浇捣，基础施工进度比原计划提前一

个半月；营销及招商方案设计工作正在积极推进。项目预计2015年第二季度达到预售条件，

2016年竣工。 

    （4）广州广隆项目 

    基本情况：项目由公司与隆丰国际发展有限公司（香港会德丰下属港资企业）合作经营

的广州市广隆房地产有限公司（简称“广隆公司”）开发，公司占广隆公司30%干股。广隆

项目销售案名为御东雅苑，位于广州市东风中路与解放路交会处、中山纪念堂斜对面，地处

广州市传统中轴线之上、越秀区核心位置，拥有便利的交通、繁华的商业，以及良好的人文、

绿化景观和医疗、教育等配套资源。项目定位为老城区极品大宅及公寓，附带精装修，占地

面积8840平方米，总建筑面积近5万平方米，其中，地上面积约3.4万平方米，地下面积约1.5

万平方米，项目预计可售面积约为3.1万平方米，其中，住宅约2.3万平方米，公寓近7千平方

米，商业物业约1千平方米。 

    报告期内主要情况：项目工程进度施工至主体结构29 层。项目公寓于2014年1月对外销

售，住宅部分预计2014年第二季度对外销售。 

    湖南板块： 

（5）长沙珠江花城项目 

    基本情况：项目位于长沙市开福区芙蓉北路与福元西路交会处，定位为长沙首席成熟精

装大盘。项目占地390亩，总建筑面积约62万平方米，共分四个组团开发。项目内的长沙珠

江花园酒店，总建筑面积约4万平方米。酒店以豪华、精致、注重细节为目标，以绿色、低

碳为理念，以人性化、个性化、智能化为突出特色，定位为高档个性化精品酒店，具有客房、

会议、餐饮、康体等功能，提供金钥匙贴身管家等五星级服务。 

    报告期内主要情况：珠江花城项目新增签约住宅面积3596.77平方米，签约公寓面积

3458.22平方米。项目已完成竣工验收，已售部分交付完毕。长沙珠江花园酒店已与14家主

力商家完成签约，并完成商业部分的招商工作，在报告期内正式对外营业。截止到报告期末，

珠江花城项目住宅部分已售罄，尚余未销售公寓面积5481平方米。 

    （6）长沙珠江郦城项目 

    基本情况：项目位于长沙市开福区芙蓉北路与福元西路交会处，为珠江花城的二期项目，

共分五个组团开发。项目占地约471亩，总建筑面积约53万平方米，其中，地上面积约42万

平方米，地下面积约11万平方米；规划住宅面积约40万平方米，商铺面积7710平方米。 

    报告期内主要情况：珠江郦城项目对外销售的三个组团新增签约住宅面积100,821.91平

方米。工程方面珠江郦城一组团已完成主体施工，正在进行室内精装修及交楼环境施工；二

组团已完成主体结构封顶；三组团正在进行主体施工；四组团、五组团正在进行前期规划和

报建工作。 

    （7）长沙华英地块项目 

    基本情况：项目位于长沙市开福区，南邻福元西路，东邻新欣路，西邻珠江花城幼儿园，

北邻珠江花城。项目有效用地面积约77.4亩，规划总建筑面积约22万平方米，其中地上约18

万平方米，地下约4万平方米，规划商业比例将不低于30%，将与长沙珠江花园酒店共同打

造成大型城市综合体。 

    报告期内主要情况：项目正在进行前期规划和报建工作，计划2014年启动，2015年开工。 
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海南板块： 

（8）海口五源河项目 

    基本情况：项目位于海口市秀英区南海大道北侧。定位为集度假酒店、酒店公寓、高端

低层、多层住宅、商业及餐饮等为一体的高品质休闲度假项目。项目占地面积约740亩，预

估总建筑面积约46万平方米，可售面积约33万平方米。项目商业物业预计将视市场情况按一

定比例采取租、售结合的经营模式。 

    报告期内主要情况：公司实施收购海南锦绣实业有限公司（以下简称“海南锦绣实业”）

51%股权，并于2014年第一季度完成工商变更等相关手续，着手开发海口五源河项目。项目

方面已完成前期策划及前期概念性规划设计等工作。项目计划分期分组团开发，首期计划于

2014年末或2015年初动工。 

 

3.3  物业经营与管理情况 

    基本情况：公司的物业经营与管理发展平稳、规范有序。公司拥有商业、酒店、住宅、

停车场等各类经营性物业约13万平方米，其中，广州地区约4万平方米，长沙地区约9万平方

米；公司管理住宅、商业、办公、停车场各类物业面积约119万平方米。 

    报告期内主要情况：报告期内，公司物业经营及管理实现收入6798.68万元，其中，物

业经营收入3040.18万元，物业管理收入3121.48万元，旅游酒店收入637.02万元。公司秉持

着“品牌形象匹配、经营业态互补、商业条件合理、经营稳定可持续”
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化建设，规范公司治理、提升公司管理效率，保障公司可持续健康发展，进一步放大公司品

牌价值，开创盈利空间。 

    第三，做好主营业务。2014年，公司将进一步加强人才建设，通过人才团队的增强，提

升融资能力、项目拓展能力、营销策划能力、工程管理能力等，扎实做好主营业务，促进项

目与公司发展。 

    第四，积极发展健康产业。为了使公司保持可持续发展的竞争优势，公司计划在2014

年集中精力布局健康养生地产，积极对接保险公司、健康医疗机构，积极与政府部门进行沟

通，争取早日将大健康地产落地，奠定公司转型升级的基础。 

    综上所述，在国家政策及房地产市场不发生重大变化的情况下，公司计划2014年实现营

业收入同比增长20%，争取利润也取得较快增长，实现公司快速发展的目标。 

 

3.7  可能面对的风险 

在当前行业竞争格局和发展趋势的背景下，房地产市场的量价均已处于历史高位，土地

价格居高不下，行业下行风险不断增加。短期内，市场可能面临资金流动性紧缩、融资成本

不断上升的考验。同时，行业集中度的不断提高，土地成本、资金成本、人工费用、原材料

价格等不断上涨，可能导致营业规模处于中下游水平的公司在竞争中存在一定劣势，持续发

展受到限制，利润空间将呈下降的趋势。 

面对以上风险，公司将主要采取以下策略予以应对，以保持公司的稳定与持续发展。 

    第一，始终保持清醒的头脑并具前瞻性的判断与决策，在公司管理体制变革和经营机制

创新方面寻求突破，抢抓市场机遇、积极开拓，在发展模式、盈利模式、创新模式上做足功

夫、促进发展。 

    第二，不断加强管理，对开发项目从可行性分析、规划设计、施工管理、招标采购、运

营流程等多方面进行创新管控、降低成本，实现快速周转，提升服务品质，进而提高产品附

加值，提高公司在行业中的竞争力。 

    第三，重点深耕已有区域市场，深入研究各城市可能的机会和适合的产品，根据区域特

点，采取相应的策略。在行业调整期，以地域互补、产品组合、产业结合等措施，积极应对

市场变化，深入发掘和捕捉其中可能的机会。 

    第四，加快推进土地储备和项目拓展，以保证公司的可持续发展。通过资本市场与货币

市场并举的融资策略，合理控制资产结构，匹配债务融资规模，打造全方位的融资体系，拓

宽融资渠道，降低融资成本，为公司快速发展提供资金保障。 

    第五，进一步加强监察审计工作，以制度流程为保障，有效防范经营风险，助力公司价

值的实现与提升，为公司的经营与发展保驾护航。 

四、  涉及财务报告的相关事项 

本公司于 2013 年 6 月收购嘉德丰 80%的股权，并将 2013 年 6 月 17 日至 2013 年 12

月 31 日的损益及现金流量纳入合并范围。 

 

董事长：郑暑平 

广州珠江实业开发股份有限公司 

2014 年 4 月 23 日 

 


